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1) LA CHIUSURA DEI CONTI, LA RIAPERTURA DEI CONTI

- Conosce le scritture di assestamento (completamento, integrazione,

ammortamento e rettifica)

- Conosce le fasi conclusive della contabilità generale

- Conosce le scritture di epilogo

- Conosce il P.N. finale e la chiusura generale dei conti

- Conosce: la riapertura dei conti, lo storno delle esistenze iniziali, dei risconti, dei

ratei, delle fatture da emettere e ricevere, l’utilizzo dei fondi rischi ed oneri
2)  LE SOCIETA’ di capitale 

- Conosce le varie forme giuridiche delle aziende e la loro correlazione con le

dimensioni aziendali

- Conosce il concetto di società e la loro classificazione
- Conosce quali particolarità distinguono una società di persone dalle società di

Capitali

3) LE SOCIETA’ DI CAPITALI

- Conosce gli adempimenti e le procedure previste per la costituzione di una

società di capitali

- Conosce le operazioni caratteristiche delle società di capitali e con quali

procedure contabili vengono rilevate

- Conosce i principi contabili

- Conosce i diversi aspetti delle aree della gestione

4) IL BILANCIO D’ESERCIZIO

- Conosce la normativa e le tecniche per la redazione del bilancio e conosce i

principi di responsabilità sociale dell’impresa

- Conosce le funzioni del bilancio

- Conosce la struttura di Stato Patrimoniale e Conto Economico

5) IL MARKETING: OBIETTIVI, STRATEGIE, STRUMENTI

- Il marketing: concetto, tipologia e funzioni

- Il marketing nella struttura organizzativa aziendale

- Il sistema informativo del marketing

- L’evoluzione del marketing

- Il piano di marketing: concetto, elaborazione, attuazione e verifica

- Gli strumenti di marketing: il ciclo di vita del prodotto, politiche di vendita, attività

Promozionali


IL FABBISOGNO DI CAPITALI E LA SUA COPERTURA

- Conosce le correlazioni, il calcolo e l’analisi relative al fabbisogno finanziario e le

connesse fonti di finanziamento nelle diverse forme giuridiche di impresa

- Conosce i soggetti, i mercati, i prodotti e gli organi del sistema finanziario

- Conosce i principali strumenti del mercato mobiliare
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